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EURÓPAI KKV-K IT INTEGRÁTORA
ERP, BI, IPAR 4.0, MI ALAPÚ MEGOLDÁSOK

A Dyntell Magyarország Kft. debreceni székhelyű szoftverfejlesztő vállalat, mely

immáron két évtizedes múlttal fejleszt és vezet be vállalatirányítási (ERP), ügyviteli,

ipari automatizálási és üzleti intelligencia (BI) rendszereket Magyarországon és

Romániában.

Versenypotenciálunk abban rejlik, hogy szoftvereink elérhetők webes, kliens-

szerver alapú és mobil applikációkban is, és mélységükben is az ügyfél igényeire

szabjuk azokat. Szakértő csapatunkat több mint 100 fő erősíti világszerte, családias,

emberközeli vállalati kultúrában egyesítve az üzleti folyamatok menedzseléséről

való tudást.

RÓLUNK

CÉGEINK: • Dyntell Magyarország Kft. | HU

• PowerSoft Srl | RO

• Queris Spz oo (Sales Point)| PL

• Erdsoft doo (Sales Point)| SRB

Budapest
Debrecen

Kolozsvár
(Cluj-Napoca)

RO
HU



VÁLLALATI MEGOLDÁSOK 

AZ ÁTLÁTHATÓSÁG ÉS 

HATÉKONYSÁG

ÉRDEKÉBEN AZ ÜZLET 

MINDEN TERÜLETÉN

MEGOLDÁSOK

TRANZAKCÓS RENDSZER (ERP)
Növelje termelékenységét az üzleti folyamatok hibrid, 
webes és mobil megoldások segítségével történő 
kezelésével és integrálásával.

ÜZLETI ÉS MESTERSÉGES 
INTELLIGENCIA (BI and AI)
Az Ön vállalatánál vállalati digitális neurális hálózatot 
építünk ki az adatelemzés és a döntéstámogatás 
segítségével. 

AUTOMATIZÁCIÓ 
A kézi adatfeldolgozás a múlté. Bármilyen vállalatot is 
vezet, az automatizálással növelheti hatékonyságát - az 
informatika segítségével.

I 
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MIT SZERETNE MINDEN VÁLLALAT A NÖVEKEDÉS MELLETT ELÉRNI?

Hatékonyság növelése

Versenyképesség megőrzése

Termelékenység fokozása



HOGYAN TUDJA MINDEZT MEGTENNI?

SZERVEZETFEJLESZTÉSSEL FOLYAMATOK 
OPTIMALIZÁLÁSÁVAL

DIGITALIZÁCIÓ 
KIALAKÍTÁSÁVAL



Hol térül meg?

ÁR AMIT
FIZETSZ

ÁLTALÁNOS CÉGÉRTÉK NÖVELÉS
Cégérték - Új vevők, piacok elvárásainak való megfelelés  
Generációváltás / Üzletrész értékesítés előkészítés 

HR - DOLGOZÓI ELÉGEDETTSÉG NÖVEKEDÉS
Csökken a fluktuáció, nő a lojalitás.

ADATVAGYON GAZDÁLKODÁS
Helyettesítési problémák csökkenek.

ADAT ALAPÚ DÖNTÉSHOZATAL
Adatból információk születnek - Vezetők gyorsabb, pontosabb döntést 
tudnak hozni. Hibák száma csökken – veszteségminimalizálás.

ADMINISZTRÁCIÓ CSÖKKENÉS
Bérköltség megtakarítás.

FOLYAMATI HATÉKONYSÁGJAVULÁS
Változatlan struktúra, keretrendszer mellett nagyobb volumen, 
termelés lehetséges (kisebb mértékű addicionális költségek a növekedéssel)

ÉRTÉK AMIT 
KAPSZ



DEMJÁN SÁNDOR PROGRAM - Minden vállalkozásnak legyen saját honlapja

PÁLYÁZAT CÉLJA
A hazai tulajdonú mikro- és kisvállalkozások – beleértve az

egyéni vállalkozások online jelenlétének – erősítése weboldal,

közösségi média felületek létrehozásával és tartalomgyártással

A Demján Sándor Program keretén belül Magyarország

Kormánya lehetőséget teremt a mikro- és kisvállalkozások

technológiafejlesztésére, eszközbeszerzésre, valamint online

jelenlétének megerősítésére, ösztönözve az e-kereskedelmi

tevékenységének megalapozását.

ALAPOK



DEMJÁN SÁNDOR PROGRAM - Minden vállalkozásnak legyen saját honlapja

PÁLYÁZÓKÉNT IGÉNYBE
VEHETŐ ÖSSZEG
Pályázóként (vállalkozásonként) igényelhető, pénzforgalommal

nem járó, forintban kifejezett utalvány (voucher) értéke bruttó

legalább 400.000 Ft legfeljebb 1.500.000 Ft.

Pályázat útján igényelhető, pénzforgalommal nem járó,

forintban kifejezett utalvány (voucher), amely professzionális

honlapkészítő ügynökségek, infokommunikációs, informatikai

cégek szolgáltatásaira vehető igénybe.

TÁMOGATÁS MÓDJA



DEMJÁN SÁNDOR PROGRAM - Minden vállalkozásnak legyen saját honlapja

Program indulása: 2025. Február 3.

Az igénylő űrlap 2024. december 11-től elérhető.

Pályázatra jelentkezés: www.palyazat.neum.hu

A pályázat keretében utalvány formájában rendelkezésre 

álló teljes keretösszeg: 9 milliárd Ft



DEMJÁN SÁNDOR PROGRAM - Minden vállalkozásnak legyen saját honlapja

PÁLYÁZÓ SZÁMÁRA ELŐÍRÁSOK

Magyarországi székhellyel rendelkező

Köztartozásmentes adózói adatbázisban (KOMA) szereplő

Legalább 1 fő létszámmal rendelkező

Csőd, felszámolás vagy végelszámolás alatt nem álló 

mikro- és kisvállalkozás, egyéni vállalkozás, szövetkezet 

amely még nem rendelkezik saját, működő honlappal, 

vagy internetes felületük igazoltan inaktív, vagy a 

vállalkozás nyilatkozata alapján teljes vagy további 

fejlesztésre szorul. A támogatási kérelem benyújtására 

konzorciumi formában nincs lehetőség.

30 napnál nem régebbi közjegyző által hitelesített aláírási 

címpéldány és inkasszós felhatalmazói nyilatkozat 

pénzforgalmi bankszámlák felett



DEMJÁN SÁNDOR PROGRAM - Minden vállalkozásnak legyen saját honlapja

A VOUCHER UTALVÁNY FELHASZNÁLHATÓ

Digitális eszközök az internetes megjelenés 

támogatásához (webcím, tárhely, elektronikus e-mail 

postafiók)

Közösségi média megjelenés

Weboldal optimalizálás

Kiber-ellenállóképesség növelése

Tartalomfejlesztés támogatása

Internetes értékesítés támogatása (pl. webshop)



DEMJÁN SÁNDOR PROGRAM - Minden vállalkozásnak legyen saját honlapja

SZOLGÁLTATÁSOK
„A” ALAPCSOMAG

(weboldal és kapcsolódó
online szolgáltatások)

„B” ALAPCSOMAG
(közösségi média megjelenés)

BŐVÍTETT CSOMAG
(kiegészítő szolgáltatások)

Domain név foglalása 2 évre

Weblap elkészítése

Tartalomkezelő rendszer

Leírás/segádanyag tartalomkezelő rendszerhez

E-mail fiókok

Alap kibervédelem

Emelt kibervédelem

Logó tervezés

Grafikai tervezés

Dinamikus elem beépítése

Analitikai integráció

Közösségi média integráció a weboldalba

Közösségi média profil létrehozás

Közösségi média tippek trükkök

Közösségi média tartalom készítés

Közösségi média hirdetéskezelés/kampány

Weblap dinamikus tartalmak beépítése

Weblap keresőoptimalizálás

Emelt szintú kiberbiztonság

Weblap tartalomfejlesztés

Többnyelvűsített weboldal VAGY

Webshop létrehozás és termékfeltöltés VAGY

Informatikai támogatás



ERDSOFT BEMUTATÓ

ALAPÍTÓ: Erdudac Dániel

Weboldalak (Subotica.com), Áruházak (700m USD+), 
B2B (DentalMedical), egyedi ERP (Magáz, Közvil), 
kompex projektekhez támogatás (Sonrisa)

SAJÁT TERMÉKEK: 
StoreFactory, Sellvio, Trafify, Ipar 4.0

MÉRFÖLDKÖVEK: 

2011 – EV indítása

2018 – Kft-vé alakulás

2021 – Saját irodaházba való beköltözé

2022 – Saját tanterem

2022 – Sonrisa Csoport tagja

2023 – Dyntell stratégiai partnerség

2024 – Sellvio piacra kerülése

2024 – ErdSoft Hungary Kft. megnyitása

42 fős csapat az eCommerce csapat

200 fő a Sonrisa csoport létszáma 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023



SELLVIO BEMUTATÓ

• Rugalmas és modern UX-UI megoldások

• Felhasználó- és adminisztrációkezelés

• Portál motor és tartalomszolgáltató

• Webáruház teljes B2C és B2B funkcionalitással

• Integráció ERP, fizetési, szállítási és más  rendszerekkel

• Többnyelvű weboldal támogatás

• Professzionális marketing eszközök

• SEO optimalizáció és minőségellenőrzés

• Professzionális biztonság

• API végpontok

• Magas szintű testreszabhatóság és egyedi funkciók

A Sellvio egy olyan webáruház platform, amelyet több éves tapasztalat és folyamatos tökéletesítés hozott létre.
Szakértelmünk és elkötelezettségünk eredményeként olyan eszközt kínálunk, amely optimálisan támogatja az
online kereskedelmet. A Sellvio nem csupán egy platform, hanem egy átfogó megoldás, amely a legfejlettebb
technológiákat ötvözi felhasználóbarát funkcionalitással, hogy segítse vállalkozásod sikerét az online térben.



WEBÁRUHÁZ FUNKCIÓK

Győződj meg arról, hogy mi mindenben lehet partnered a
webáruház rendszerünk! A számos rendelkezésre álló funkció,
az integrált külső szolgáltatások és a rendszer mesterséges
intelligenciája valós versenyelőnyt biztosíthat számodra a
versenytársaidhoz képest

A friss funkció lista megtalálható itt:

https://sellvio.com/hu/webshop-funkciok

CSOMAGOK:

„Portál/ Kisbolt” csomag

Szolgáltatásokat kínáló weboldalaknak, kezdő vagy kisebb
webáruházaknak ajánlott.

„ÁRUHÁZ” CSOMAG

Komolyabb, automatizációt és külső szolgáltatásokat használó
kisker webáruházaknak ajánlott.

„ÁRUHÁZLÁNC” CSOMAG

Kisker és/vagy nagykereskedéssel foglalkozó profrsszionális
megoldás nagy forgalommal bíró kereskedők számára is.

https://sellvio.com/hu/webshop-funkciok


WEBÁRUHÁZ FUNKCIÓK

HÍRLEVÉLRENDSZER

• Hírlevelek

• Hírlevél feliratkozás

• Hírlevél csoportok

ELLENŐRZÉSEK

• Gyanús bejelentkezések

• Hiányzó paraméterek

• Hiányzó szűrők

• Hiányzó fordítások

FELHASZNÁLÓKEZELÉS

• Adminisztrátorok

• Engedélyek

• Felhasználók

• Felhasználóspecifikus kedvezmények

• GDPR adatellenőrzés

BEÁLLÍTÁSOK

• Címkék

• Források

• Országok, városok

• Mértékegységek

• Raktárak

• Webáruház paraméterek

• Webáruház szűrők

• Általános beállítások

• Nyelvek

• Fordítások

• Árkategóriák

• Komponensek

CIKK, OLDAL ÉS ESEMÉNY KEZELÉS

• Adminisztrátorok

• Engedélyek

• Felhasználók

• Felhasználóspecifikus kedvezmények

• GDPR adatellenőrzés

GALÉRIÁK

• Galériák

• Képek

• Hozzászólások

HIRDETÉSKEZELÉS

• Hirdertések

• Csúszkák

B2C & B2B PLATFORM

• Rendelések

• Előrendelések

• Hűségrendszer

• Termékek

• Kategóriák

• Ajándékok

• Márkák

• Katalógusok

• Ikonok

• Kedvezmények

• Csomagkedvezmények

• Kedvezménytervek

• Kuponok

• Vásárlói elégedettség

• Raktárkezelés

• API



INTEGRÁLT SZOLGÁLTATÁSOK

Rendszerünkbe integráltunk számos külső szolgáltatást, amelyek kényelmesebbé és
hatékonyabbá teszik a webáruházad működését. Ezek a szolgáltatások lehetővé
teszik a termékek, raktárak és árak automatikus frissítését, kártyás fizetést,
számlázást és egyebeket. Fedezd fel a rendelkezésre álló lehetőségeket!

A friss szolgáltatás lista megtalálható itt:

https://sellvio.com/hu/integracio

SZOLGÁLTATÁS TÍPUSOK:

• Chat szolgáltatások

• Fizetési megoldások

• Szállítási megoldások

• ERP és számlázó rendszerek

• Termék megosztó oldalak

• Bejelentkezés közösségi fiókkal

• Mesterséges intelligencia

• Követés és elemzés

• Marketing megoldások

https://sellvio.com/hu/integracio


SELLVIO AI

Az elmúlt évek egyik legfontosabb változása az AI megjelenése. 
Minden területen képes versenyelőnyt generálni, így az online 
értékesítés terén is.

• Termékleírások generálása EAN-kód ismeretével, link 
megadásával, PDF vagy más szöveges tartalom 
biztosításával

• Tömeges, SEO-optimalizált tematikus blogszövegek írása, 
webáruház-termékek elhelyezésével a bejegyzésekben

• Webáruház teljes fordításának lehetősége AI segítségével

• Termékkép szerkesztése AI segítségével

• Termékkereső AI segítségével

2025 Q1 TERVEK:

• Versenyképesség elemzése AI-val (konkurensek és árak 
elemzése)

• Automatikus árazási rendszer AI-val (beszerzési és 
konkurens árak, valamint kívánt haszonkulcs alapján)

• Dizájnmódosítás szabadszavas igénymegadással

• Virtuális asszisztens a rendszer használatához (chatbot)

• Üzleti asszisztens (üzleti kérdésekben segít, pl.: „Melyik 
termékemet nézték meg a legtöbben az elmúlt hónapban, 
amit jól értékeltek, de a konkurens olcsóbb ára miatt 
keveset adok el?”)



VÁLASZTHATÓ DIZÁJNOK

Mindegyik téma kidolgozása során kiemelt figyelmet
szenteltünk minőségére, felhasználóbarát kialakítására
és technikai SEO optimalizáltságára (mindegyik 92%
feletti értéket ért el a SEMrush minőségtesztjén).
Tökéletesen működik minden böngészőben és
eszközön, beleértve a telefonokat, táblagépeket és
számítógépeket is.

A választható dizájnok megtekinthetők itt:

https://sellvio.com/hu/design-temak

Saját dizájnt szeretnél?

Ha nem találod a számodra ideálisat a választható
lehetőségeink között vagy konkrét elképzelésed van,
akkor is lehetünk a partnered!

Egyedi tervezéssel és kivitelezéssel segítünk létrehozni
egy olyan dizájnt, ami tökéletesen illeszkedik
vállalkozásod arculatához, és bizonyítottan növeli
bevételeidet.

https://sellvio.com/hu/design-temak


SIKEREINK

AZ ELMÚLT EGY ÉVBŐL HOZOTT EREDMÉNYEK:

• 500 új webáruház nyitása

• Rapidnyomda - 2024 Év Webáruháza nyertese

• azevhonlapja.hu – közönségszavazás III. hely

• Forbes, PCPress és számos megjelenés

• 2024-ben több mint 500 webáruház

• Subotica.com – napi 60.000 egyedi látogató

• Norvex – 700 millió USD árbevétel



SIKEREINK

Ez a díj nemcsak a csúcstechnológiás megoldások nyújtása iránti
elkötelezettségünket emeli ki, hanem megerősíti küldetésünket,
hogy a vállalkozásokat mesterséges intelligencia-vezérelt
marketingeszközökkel ruházzuk fel, amelyek sikert hoznak a
digitális korban.

Örömmel jelentjük be, 
hogy a Sellvio.com elnyerte 
az Év Webhelye - AI-alapú 
marketingmegoldások 
díjat a rangos Az Év 
Honlapja versenyen!



SELLVIO SEGÉDLETEK

Weboldal: https://sellvio.com/hu

Youtube csatorna: https://www.youtube.com/@erdsoft7106/playlists

Webáruház funkciók
Oktató videók a Youtube-on
Segédlet

Bemutatkozó videó: https://www.youtube.com/@erdsoft7106/playlists

Érdekesség: Sellvio mesterséges intelligencia asszisztens

SEGÉDLETEK

https://sellvio.com/hu
https://www.youtube.com/@erdsoft7106/playlists
https://sellvio.com/hu/webshop-funkciok
https://youtu.be/6Ze6_1tbnCY?si=WlH3m76f1ZGN2vKO
https://sellvio.com/hu/segedlet
https://www.youtube.com/@erdsoft7106/playlists
https://chatgpt.com/g/g-678a081d0b908191a824f3934505c939-sellvio-bubble-tudastar


ÜGYFÉL FOLYAMATI ÁBRA

Támogatási intenzitás: 100% (önerő nem szükséges)

A projekt befejezési határideje: az utalvány kiállításától számított 24 hónap
Elszámolás határideje: Befejezést követő 60 napon belül.

Látogasson el a pályázat honlapjára: https://palyazat.neum.hu/1.

„A” ALAPCSOMAG
(weboldal és kapcsolódó

online szolgáltatások)

„B” ALAPCSOMAG
(közösségi média megjelenés)

BŐVÍTETT CSOMAG
(kiegészítő szolgáltatások)Válassza a csomagok közül: 2.

Válassza a Dyntell Software-t mint szállítót 3.

Töltse ki az Űrlapot https://palyazat.neum.hu/4.

A sikeres pályázati elbírálást követően 6 hónapon belül kell a 
kivitelezést elkezdeni

5.

https://palyazat.neum.hu/


KÖSZÖNÖM A FIGYELMET!

Tóth Zoltán 
értékesítési és marketing igazgató

Dyntell Magyarország Kft.

Telefon: +3630-207-3842
E-mail: zoltan.toth@dyntell.com
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